
よろず兵庫 検索 月例で開催します！詳しくは 

 
 

 

新商品を作ってみたけれど、なかなか売れない・・・売り込みに行っても 

手ごたえを感じられない・・・など日々お困りの経営者・企画担当者の方。 

自社の強みを生かした商品開発のポイントについて一緒に考え、売れ筋商品 

とそうでない商品の違いなどの事例研究を踏まえて、今後の商品開発に活用 

しませんか？？   

日時 

場所 （公財）ひょうご産業活性化センター 7階ＩＴサポート室 

１１月１０日（木）  １３：３０～１６：００ 

定員 ８名まで 

講師：田中 秀和  兵庫県よろず支援拠点コーディネーター 

２３年間、大手小売店の現場で仕入・販売及びその管理、販売員採用、接客指導

などを経験。その後、６年間、中小機構インキュベーションマネージャーとして、

東大阪でものづくり中小企業の連携促進や、大手企業との連携・販路開拓支援に

従事。現在、商品目利き力を活かし、売れる仕組みづくりを支援している。 

兵庫県よろず支援拠点（（公財）ひょうご産業活性化センター内）では、中小企業・小規模事業

者の経営者や従業員の方に、経営に役立つテーマで少人数制のセミナー行っています。異なる業

種の方がセミナーのテーマについて自由に討論し、セミナーで得た気づき、情報を持ち帰って実

践し経営に役立てていただくとともに、課題がある場合は、個別の経営相談で解決を図れます。 

 

セミナーで持ち帰った気づきを実際に経営に 
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バイヤーの視点で見る 

「仕入れてみたくなる商品」とは？ 
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バイヤーの視点で見る 

「仕入れて見たくなる商品」とは? 参加申込書 

Ｅ-ｍａｉｌ h_yorozu@staff.hyogo-iic.ne.jp FAX 078-291-8190 

メール・ＦＡＸでお申込みください。（下記の内容をご記入ください） 

兵庫県よろず支援拠点（公財）ひょうご産業活性化センター内 
神戸市中央区雲井通５丁目 3-1 サンパル６階 

ＴＥＬ：078-291-8518  ＦＡＸ：078-291-8190 

http://web.hyogo-iic.ne.jp/keiei/yorozu 

E-mail：h_yorozu@staff.hyogo-iic.ne.jp 

 

 

 

http://web.hyogo-iic.ne.jp/keiei/yorozu

