
ネットや直営店舗、催事と
多彩な販売方法で
神戸ブランドを国内外に発信
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　神戸市の長田地区に集積するケミカ
ルシューズメーカー約20社から製品を
仕入れ、インターネットや百貨店の催事、
実店舗2店で販売し、「神戸の靴の百貨
店」を標榜しています。
　もともとはデザイン制作会社として神
戸市長田区で創業しました。周辺に集積
していた靴のメーカーからチラシやウェブ
制作などの依頼を受けるうち中国製の靴
に押されている現状を知り、「ネット販売
をすれば在庫リスクが抑えられるのでは
と考えるようになりました」と水戸光一郎
社長。2008年から各メーカーの靴の委
託販売を始めました。
　インターネットで入った注文を各メーカ
ーにファクスで送り、商品を取りに行くこと
を繰り返しながらメーカーごとの強みを
把握。入ってくる顧客の生の声をメーカ
ーに伝え、「走れるパンプス」などの独自
の商品開発にもつなげました。
　13年には、「実際に履いてみる場を」
という顧客の要望から、神戸ハーバーラ
ンドの商業施設「umie」と三宮センター
街に相次いで実店舗を出店します。一

方、百貨店から催事に出展してほしいと
の依頼も相次ぐようになりました。
　「ネットで買われた方が店舗へ足を運
び、店舗や催事に来られた方がネットで
購入してくれるので、いい補完になってい
ます」と多彩な販売方法を採っているこ
とのメリットを話します。
　14年からは海外の販路開拓を開始。
昨年には兵庫県、神戸市が主催したベト
ナム商談会にも参加し、現在はベトナム、
香港、台湾、シンガポールからの注文を
増やしつつあります。未舗装の道路が多
く雨の多いベトナムでは、はねた泥が付く
布製の靴が好まれず、暑く湿気の多いシ
ンガポールでは通気性の高い靴が求め
られており、メーカーと連携しながら各国
のニーズに合わせた商品の開発を進め
ています。
　「素材の良さ、製造技術、デザイン性
を含め神戸の靴は世界で勝負できます。
数年後にはパリコレにも出展したいと思
います」と水戸社長。メイドインコウベのさ
らなる世界発信を目指しています。

成長期待企業
イチオシ！

中小企業支援ネットひょうごは成長性を見
込んだ企業を「成長期待企業」として選定
し、複合的な支援を実施。頑張る企業が誇
る製品を紹介します。
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「成長期待企業のイチオシ！」に登場するアットイマジ
ンの水戸社長は、デザイン業界からケミカルシューズ
業界に“参入”したからこそできる第三者的な立ち位
置で、業界を変えていこうとしています。神戸靴が世界
に認められる日は近いと確信できる取材でした。

編集後記
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ひょうご産業活性化センター通信
明日へ飛躍する企業をサポート

株式会社アットイマジン／所在地：神戸市長田区細田町7-1-9 シューズプラザ207号／代表取締役：水戸光一郎
事業内容：靴の小売・卸販売

078-643-0633／ http://kobeshoes.co.jp/

◎株式会社アットイマジンの
　神戸靴の販売

ベトナムでの商談会三宮センター街の店舗「リノ・シュー」


