
多くのアドバイスで
磨き上げた事業案
代車付き福祉車両リースで
地域経済に貢献

地域の特性を生かしたビジネスを
　ハバタック株式会社社長の田村昌
士さんは大手ハウスメーカーに勤めて
いましたが、ガソリンスタンドを営んで
いた叔父から事業を承継。故郷の香
美町で経営者の道をスタートさせるこ
とになりました。ガソリンを入れに来る
客から「中古車を買ったけど、すぐ故
障する」「車検が高い」などの声を聞く
たび、それなら自分がと、車検代行、中
古車販売、車両整備など次 と々新た
な事業に挑戦してきました。
　「故郷のために何か貢献できること
はないか－」
　事業を続けていくうちにそんな思い
がどんどん強まっていきました。香美町

は全人口に占める65歳以上の人口
の割合が35.3%（2013年）を占め、兵
庫県で最も高齢化率の高い市町です。
「高齢者が多い町で必要とされるビジ
ネスとは」と考え、目を付けたのが中古
の福祉車両を生かしたサービスでした。
　「高齢者施設は、保有している福祉
車両が故障してしまうと、その間、車椅
子利用の入居者の送迎がたちまちで
きなくなってしまいます。中古車市場か
ら仕入れた福祉車両を代車として無
料で貸し出せば喜んでもらえるのでは
ないかと考えました。故障車両の修理
を請け負えば収益にもつながります」
　その後、香美町役場を訪ねた際に、
偶然ひょうご・神戸チャレンジマーケッ

トの募集があ
ることを知り、
応募します。
その際、ひょう
ご産業活性
化センターの
担当者から、
「事業の目的
をもっと明確
にし、継続で
きる事業計画
を」とのアドバ
イスを受けま

した。
　「当初は地域に貢献できたらいいな
とぼんやり考えていたのですが、チャレ
ンジマーケットで発表したことで、この
事業を必ず成功させ、この町に若者
が誇りを持って働ける場をつくるという
明確な目標ができました」

代車ニーズに応え事業案を磨く
　発表当日のプレゼンテーション後の
相談会では、リース会社や金融機関、
高齢者施設を運営する社会福祉法
人などからアプローチがあり、事業が
継続できるよう事業案をさらに磨き上
げていくことになりました。
　社会福祉法人からは、福祉車両の
修理は技術的なハードルが高く、修理
に非常に時間がかかる実態などを聞
くことができ、代車サービスが強く求め
られていることをあらためて確認できま
した。また、リース会社との協業を検
討。ハバタックがリース会社の代理店
となって福祉車両を利用施設・企業
にリースし、その際、故障時に無料で
代車を利用できるサービスを付けて、
他のリース会社と差別化を図ることに
しました。
　同社では毎週1回全社員での勉
強会を開くなど人材教育にも力を入地元の若者を積極的に採用
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れており、そうした企業姿勢とあいまっ
て就職希望者が増えています。今年
は初めて地元の高校生を採用し、来
年以降も継続的に地元の若年者の

採用を増やしていく計画です。「チャレ
ンジマーケットで発表し、福祉車両に
特化したサービス事業を広げていくと
いう将来像が見えました。美容室や歯

医者など、今後も福祉車両のニーズ
は増えていくと思うので、これからは高
齢者施設以外へもアプローチをかけ
ていきたい」と意気込みを語りました。

所在地　香美町村岡区村岡2775
代表取締役　田村昌士
事業内容　自動車販売および整備業
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あなたの会社のビジネスプランを応援します
資金調達や販路開拓のチャンスが広がります

支援メニュー講座 ひょうご・神戸チャレンジマーケット

問い合わせは ひょうご産業活性化センター創業推進部 新事業課 078-230-8110

　創業・第二創業、経営革新に取り組む中小
企業・ベンチャー企業・個人事業主が、ビジネ
スプランの発表を通じて、金融機関や一般企業
等との幅広いマッチング（資金調達や販路開拓
等）を行うチャンスを提供するものです。
　応募者の中から選定された企業・個人が、
「ひょうご・神戸チャレンジマーケット」において、
ビジネスパートナーを求めて参加する金融機関・
ベンチャーキャピタル・大手百貨店等の前でビジ
ネスプランのプレゼンや個別商談を行います。

◦�個別ではアポを取るのも困難な有力企業や金融機関
等にビジネスプランを聴いてもらうことができ、取引の
チャンスが広がります。
◦�中小企業基盤整備機構の販路開拓コーディネーターに
よる販路開拓支援が受けられます。
◦プレゼン資料（パワーポイント）作成の個別指導に助
成が受けられます。また、プレゼン資料は後の営業ツー
ルとして活用できるため、営業の幅が広がります。
◦�各種支援メニューにより、事業化を側面からサポートし
ます。

制度概要 メリット

第23回 「ひょうご・神戸チャレンジマーケット」
2015年9月15日（火）・16日（水）開催予定
 〈P11参照〉

参加を希望する方は、当センターHP（「チャレン
ジマーケット」で検索）をご覧の上、「参加申込
書」をファクスまたはEメールで送付してください。


